Vente de produit locaux©
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Cette SAE été portée surtout sur le Raid vente. Notre groupe était divisé en 2 car
nous ne faisions pas tous partie du méme demi-groupe. Cela rendait les choses
assez difficiles pour le groupe, car il était plus dur de savoir qui faisait quoi et ou
en était l'autre partie du groupe. Malgré les petits soucis que nous avons pu
avoir, j’ai beaucoup appreécié cette SAE. Le but de ce travail était de réaliser des
affiches explicatives sur les produits que l'on vendait, afin que, par la suite nous
puissions les utiliser pour notre stand. Nous avons choisi un theme simple afin
que l'affiche soit plus agréable et plus attrayante a lire. Nous avions mis les
feuilles vertes tout autour des PLV afin qu'elles rappellent la nature et les
produits locaux.

J’ai beaucoup aimé travailler avec les personnes de mon équipe sur ce projet,
car cela était 'un des premiers travaux de groupe que nous avions di faire cette
premiére année. Elle nous a surtout appris a faire des travaux en groupe et a
savoir bien communiquer aux autres ce que l'on faisait afin de se coordonner
pour éviter de réaliser la méme tache 2 fois.

Ce que ce travail m'a surtout apporté c'est la créativité méme si j'aime beaucoup
faire des activité manuelles et créative je n'avais jamais travailler sur des PLV.
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