
SAE Vente

Ruckfiel

Pour cette SAE nous étions par binôme et ce fut notre premier
abord à la vente à un particulier. Le but a été de nous faire
découvrir une conversation entre un acheteur et un vendeur.
Notre sujet a été celui de la marque Ruckfield, qui est la
marque de sport décontracté de Sébastien Chabal. Afin que
l'on se prépare pour l'entretien, nous avions fait de multiples
recherches sur la marque et son histoire. J'ai trouvé que ce
travaille était assez dur, car il fallait que l'on se souvienne de
toutes les formules que nous avions appris durant cette
année. A côté de ça, j'ai beaucoup apprécié le fait de devoir
faire un catalogue et un dépliant car j'aimais beaucoup
l'ascpect créatif de cette activité.  Cette SAE m'a aidé à gagner
en confiance en moi devant un client potentiel. Elle m'a aussi
appris qu'il fallait se renseigner d'avantage sur un produit
avant de le vendre à un client, mais aussi qu'il y avait des
phrases ou des mots qu'il ne fallait pas dire devant un
acheteur potentiel.
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Dépliant réalisé, afin que l'on puisse le donner au client. 


